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PATROCINADO POR

SURA INVERSIONES

RENZO VERCELLI, VICEPRESIDENTE DE SURA INVERSIONES:

"CON BAJAS TASAS Y ALTA ,
VOLATILIDAD, CRECE EL INTERES POR
LOS ACTIVOS ALTERNATIVOS™

El ejecutivo destaca gue este instrumento

busca diversificar el riesgo/retorno de los

portafolios de las personas, entregandoles

diversas opciones en un escenario altamente

cambiante,

a crisis econdmica gene-
rada por la pandemia del
Covid-18, sumado al incierto
contexto politico en el que
e encuentra el pais, no sclo
ha afectado la capacidad de ahorro
de las persanas, sino que también
ha traido consigo incertidumbre en
los mercados financieros, factor que
ha reconfigurado el escenario de
Inversion, abriendo paso a nuevos
instrumentos.
Conocer y oplar por estas oportu-
nidades de inversion es clave para
que |as personas puedan acceder a
una cartera que considere diversos
productos que les permitan elegir en
un escenario de permanente cambio,
como el que vivimos en la actualidad,
Asi, los actives alternativos se estédn
posicicnando como una opcidn cada
vez mas viable para los inversionistas
en el contexto actual.
“Al hablar de activos alternativos nos
referimos a un universa muy amplio de
posibilidades, como el sector inmobi-
fiario, infraestructura, deuda privada
y capital privade. Inclusa dentro de
una misma categoria, puede haber
subcategorias que se comporian en
forma distinta”, explica Renzo Vercelll,
vicepresidente de SURA Inversiones.
Por ejemplo, agrega, “en &l munde
Inmaobiltario es muy distinto hablar de
renta residencial que de renta comer-
cial de oficinas, considerado que hoy
nos enfrentamos a una transformacidn
dal mercado laboral, donde atin no
tenemos mayor certeza del rol que
tomard el teletrabajo”.
-:Es un buen momento para invertir
en ese tipo de activos?
-En un contexto de bajas tasas y alta
volatilidad, los actives alternativos,
que se caracterizan por generar flujos
estables, se convierten en una opcidn
atractiva. Dentro de los alternativos,
destacamos en este aspecto los
fondos de deuda privada y renta
residencial, los cuales han actuado
con mucha resiliencia ante €l estrés
de los mercados post estallido social y
pospandemia.

-iQue ha pasado con este mercado
en el dltimo afio?

A nivel de industria, destaca una
mayor democratizacién del acceso a
los activos alternativos. Algo que en

¢l pasado estaba principalmente des-
tinada a Inversionistas institucionales,
de a poco se ha idoe masificando, en
la medida gue disminuyen los aportes
minimos requeridos, se acortan los
plazos de Inversién y s= dan ventanas
acotadas de liquidez a los aportantes
que no puedan esperar hasta el venci-
miento del fonde.

Por otra parte, destaca una mayeor
oferta de inversiones en activos
alternativos extranjeros tambign dis-
ponible para clientes retail. Algo que
por gjemple SURA Inversiones plasmé
en sU primer programa de activos
alternativos lanzado en 2020, donde
disponibllizé a sus clientes vehiculos
que invertian en deuda privada, bienss
raices y capital privado, todo en el
extranjero.

-¢Cual es el instrumento mas conve-
niente en el escenario actual?

Nos parecen atractives, frente a un
escanario de bajas tasas vy con bastan-
te volatilidad en ellas, los alternativos
que generan flujos estables en el corto
plazo, como la deuda privada y la
renta residencial. No obstante, es im-
portante que esta Inversién en activas
iliquidos se haga de manera diversifi-
cada. ldealmente en mas de un gestor,
y donde la experiencia de los equipos
de Inverslones es fundamental.

-¢Ha aumentado la demanda por
invertir en activos alternativos?
Despues del estallido social el inver-
sionista fue en busqueda de liquidez,
comportamiento que también se vio
reforzado al inicio de |a pandemia,
pero con el tiempo ya estan mas
dispuestos a sacrificar liquidez por
mayor retorno, que es una de las
caracteristicas que tienen los activos
alternativos. Hoy, la renta fija esta
ofreciendo retomos muy bajos y con
mucha velatilidad. De heche, cuando
una mira las principales categorfas de
fondos de deuda local de mediano y

SURA INVERSIONES SE
CONSOLIDA EN EL MERCADO
DE ACTIVOS ALTERNATIVOS

En abril. SURA Inversiones cemo
su segundo programa de activos
alternativos -esta vez enfocado
endeuda privada local-,
recaudando cerca de 516 mil
millones en seis semanas y en
el cual participaron mas de 3g0
clientes.

Este interas por los actives
alternativos no es nuevo: en
2014 la compania lanzo su
primer fondo de inversion
enrenta inmobiliaria v en los
afics sucesivos ha presentado
innovadoras opciones para
acceder al mercado inmabiliario,
deuda privada y capital privado,
a través de su AGF y también de
alianzas con otras gestoras. De

hecho, SURA Inversiones hoy
esta trabajando para lanzar dos
nuevos fondos de deuda privada
y renta residencial.

‘Nuestro modelo de arquitectura
abigrta nos ha permitido ampliar
nuestra oferta dispornible y
democratizar el acceso a activos

antes reservados solo para

inversionistas institucionales

con altos tickets de ingreso. Hoy
alravés de SURA Inversiones

las personas pueden invertir de
manera diversificada. de la mano
de reconocidas gestoras locales
y globales, y con productos que
ofrecen atractivos retornosen el
esceriano actual’, explica Renzo
Vercelli

largo plazo, estos acumulan en tres
meses caidas de mas de 5% (y sobre
8% para los fondos de muy largo pla-
z0). Este poco favorable escenario de
la renta fija explica que en el afo 2020
cbservamos el inicio de operaciones
de 30 fondos de deuda privada y siete
nueves en lo qua va de 2021,

-¢Cual es el plazo minimo para inver-
tir en actives alternativos?

El horizonte minime de inversién es
de tres & tinco afios, dependiendo del
productn. Algunos tienen ventanas

de liquidez, pero son casos muy parti-
culares. La recomendacian es invertir
pensando en un plazo no menar a
ese. Por ejemplo, este es un muy buen
producto para quienes quieran hacer
ahorro previsional voluntario (APV).
-3Qué porcentaje de estos activos de-
beria tener una cartera de inversion?
Nuestra recomendacién es que los ac-
tivos alternativos deberian representar
en torno a un 20% de una cartera de
Inversian con harizonte de mediano y
largo plazo, y para un perfil de riesgo
moderado. Actualmente estimamos
que la representatividad de los actives
alternativos estd subestimada en |os
portafolios de los clientes.

-iEstan expl do otros |

tos dentro de este gran universo?

Al programa de activos altemativos

Int. ionales que | en
2020, hemos agregado reciente-
mente, en el mes de abril, un nuevo
programa de activos alternatives en
deuda privada local, gue fue bastanta
exitoso. No obstante, seguimos frente
a un escenario altamente cambiante

v desafiante que nos cbliga a buscar
de manera permanents nueves
productos y alianzas que fortalezcan
nuestro modelo y generen valor a los
portafolios de nuestros clientes. Este
es un mercada que nos interesa y del
que esperamos tener novedades en
los préximos meses.
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